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KOSTEN DRUKKEN AL
BELEGGINGSFILOSOF

Het gros van de fondsen die U in deze bijlage vindt, wordt actief gemanaged. De beheerder probeert in te spelen op de veranderende
situatie op de markt. Maar er zijn ook vermogensbeheerders die daar niet in geloven, die er wel van overtuigd zijn dat op de beurs
n niets oplevert. Integendeel zelfs, zeggen ze bij DDel Portfolio.

geld te verdienen valt maar dat actief beheer op lange termi
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BRUSSEL | "Wij hebben zeen
geld om reclame te maken” Na
een gesprek in de kantoren van
DDel Portfalio willen we dat bhest
geloven. De vier beheerders zit-
ten simeq in de woonkamer van
een namwelijks verbouwd galijk-
vloers Appartement, met een vrij
gicht van enkele tientallen meter
over een grasveld als enige luxe,
Een vermogensbebeerder die jo
nlet prompt het geveel ontlokt
dat j& spaarcenten besteed zullen
worden asn frazie panden, Ioxu-
cuze Elons, kunst aan de muar
en exclusjef parket op de vloer
Het is eeng wrat anders. Geen drif-
tig telefopnerende mannen en
vrouwen gchter computerscher-
men wairop aandelen- en obliga-
tiekoerson voorbd] flitsen. £elfs
geen stapels documentatle die
zon kunnen wijzen in de richting

vian de gedreven beheerder waar-
van niemand west of hij nu half
gok of pewasn ganiaal is

Hier worden duidelijk geen ba-
lansanalvses pemankt, geen ge
aprekken geviaerd met topmen-
gen it de bedrijfswereld in de
bop dat die het achierste van
hun tong laten zien. En vooral:
geen driftig kopen en verkopen
van aandelen in cen poging het
rendement te verlogen. 3ke] la-
viert onathankelijk “passiaf ver-
maogensbehesr’ vaar particulie-
rem, naar eigen zegpen ‘als enige
in Belgii:

‘Een klassieke vermopensheheer-
deer, zegt bestuurder Henrd Thijs-
=om, “haalt een fink stuk van zliin
inkomen uit de instapkosten van
ziin cigen fondsen en wit de jaar-
lijkse commizzies die fendzenbe-
heerders zonder @igen distribu-
tienetwerk - en dat zijn de mees
te grote namen - betalen azn ver-

IF
I
I .|||.||.|||.I. ;

mogensheheerders dig e
aankopen voor hun klanten,

Me commissie - de retrocessie -
bedraagt minimaeal sen half pro-
cent perjaar, maar laapl vielwe
op tot één procent of gelfs meear
‘Het is evident dat de klant die
betaalt, onder de vorm van min-
der rendement op wiin fonds, En
wle garandeert dat de beheerder
zich bij zijn kenze voor het ene of
het andere fonds laat leiden door
da balangen van de klant, en nlet
dogr de hoogte van de commis-
sie? D tol dus van de zo gepre-
zenm ‘open archivectuur!

Tit cen studle van het Birbeck
Caollege van de universiteit van
Lomden blijkt dat pogingen om
glimmer te zin dan de markt vit-
manden in een minrendement
van 1,64 procent,

Een andere studie, van Stan-
dird & Poor's deze keer, wijst uit
dat fondsbeheerders het over een

ietz langere termijn in hoogwit
een derds van de gevallen beter
deen dun de index, Hoe langer de
pericde, hoe kleiner dat percen-
tage wordt, "Waaram', zo vrocg
oprichter Georges Delerpix van
0Dl Portfalio zich af. =ou Jedan
kiczen voor Klassiek vermogens-
behear dat van beter docn dan de
index ziin handelsmerk maakt,
maarer eigenliik vooral zell beter
VaI wardt?

Wie 100,000 eure belegt tegen
ren gemiddeld bruto rendement
viin & procent, en daarbij 0,25
procent  kesten  apngerckend
krijgt (zoals bij de indexfondsen
wAn Yanguard), heeft na 20 jaar
zlin  kapitaal verdeievoudigd.
Hetzellde bedrag belegd tegen
hetzelfde brutorendement, maar
met 2 procent Kesten, sorgt na
20 jmar voor een verdubbeling
van het kapitazl, De helft van het
rendement is dus naar de beheer

Ei] DDel Portfalic vind je geen druk telefonerende mannen en vrouwen achter computerschermen waarop aandelen- en abligatiekoersen voarbij flitsen. o ai-

der(s) pegasn,

Indexfondsen proberen Eewoon
cen beursindex zo nauwkeurig
mogelijk te volgen. Dat klinke na-
tunrlijk niet erg sexy en je moet
vrede nemen met een gemiddeld
rendement. 'Maar dat gemiddel-
de is een hele prestatiel merkte
oprichter John Bogle van Vangu-
ard ooit op in een gesprek met De
Standaard, "Het is zoiets als pre-
cies halfweg de ATP-rangschik-
king voor professionele tennis-
spelers staan. Het is natuurlijk
maar halfweg, masr hoeveal
menzen kunnen op dat niveao
LennisseEnt

"Onze filosofie) zept Thijssen, ‘is
dat een beheerder niet onafhan-
kelijk genosg kan zijn. Er mag
goen ankely commizaie wijn die
Ieenn afleidt van het ultieme doel,
het financieel belang van de
klint. Daarom kiezen wij wltslui
tend voor fondsen die peen com-
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mizsie betalen pan vermogensie-
heerders, In de praktijk ziin dat
vooral indexfondsen en aanver-
wante, Ook de tranzactie- en be-
heerskosten blijven in dic fond-
zen per definitie beperkt tot het
strikbe minimuorm.

Miaast fondsen die blind esn in-
dex wvolgen, hebben wij in ons
gamma ook fondsen die wat ei-
gen accenten leggen met bedrlj-
ven die gen kleinere beurskapita-
lizatie hebben of met waardesin-
delen. Zij wolgen de index ists
minder strikt, mear slagen cr
toeh in de kosten erg laag te hon-
den, De grote beursindexen am-
vAtten immers nagenasg nitslui-
tend grote bedrijven en weerspic-
gelen. cdus  miet helemasl de
markt. Een goad gespreide paorte-
fenille Klelne en waardeaandelen
kan ecn extra rendement hieden.
DDel vraagt voor zijn adviczen
een jaarlijkse vergoeding van
048 procent van' het belogd ver-
magen, Wordt er meer din één
miljozn euro belegd, dan gakken
de kosten voor het desl dat dmir
bovenuit komt naar 0,25 procent,
stepds exclusief btw. 1= dat niet
wat veel voor een per definitie
passief beheer dat weinig opyol
ging vergt?

‘Onderschat onze inbreng nict
Wii bezorgen de klant toegang
tot fondsen waar normaal enkel

professionele beleggers aan hun |

trekken komen. We hebben met
vier banken waar onze klanten
hun fondsen in bewaring kunnen
ECVON een Oversenkomst sodal e
}II]'HIZ'LE kErijEen op het bewaar-
loon, En wii houden de markt
vonrtdurend in de gaten, ap zoek
nar nienwes of betere fondsen.
En de Verenigde Staten en Groot-
Erittannié =ijn onafhankelijke
beheerders heel pewoon, maar ze
rekenen makkelijk het dubbele
aan vaor hun diensten”

En happen de klanten toe?
Ainds de oprichting einde 2002
heeft DDel 135 spaarders over-
Tulgd. Samen waren zij begin vo-
i jaar poed woor iets meer dan
1040 miljoen @urg, maar de beurs
crisis spaart viteraard ook index-
fondsen niet. “Nu beheren we on-
Eeveer 70 I]li.|jl:'b-'3:ll. e,
Gemidedeldd s dat dduz meer dan
S00.000 puro per Klant. Maarwic
dat wil, kan vanaf 100,000 curo al
cen berpep doen op de dlensten
van DDel “Ealls minder’, Zerl [el-
crgix. "We hebben steeds 1l voor
een gesprek en we sullen nooit ie
mand gewoon wandelen sturen.
Maar voor sommige mensen of in
sommige situaties is een spaar-
haekje de beste aplossing, of ietx
wnders datwij niet aanhisden. En
dan zeggen we dat ook
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