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EN VERDER: de beste Nederlandse aandelen = erven in het huitenland sk trendwatcher Herman Konings *

20 overwint u een financiéle crisis > superbelegger Vincent Bolloré =k driemaal winst met een covered call



Uw fondsen

Construeer uw portefedille
rond indexfondsen

Indexfondsen - die een bepaalde beursindex volgen - presteren
vaak beter dan actief beheerde fondsen en ze zijn bovendien
goedkoper. U kunt dan ook perfect uw portefeuille opbouwen
rond zulke fondsen.

‘-:-:.;. Laren we eons een fondsenbelegper
L ra a
e van nabij volgen. De man kome in

¢ijn bankkanwoar voor een lokerver-
richring, De bankdirecreur vraagr
hem of hij enkele minuorges nijd
heefe en verrelr dar hij een uie-
stekende belepging voor hem heeft,
Een lowartier later heeft de man in-
getekend op een nicuw beleggings-
fonds van dees bank. Wat hij nier
woer, is dar de kanroordirecteur een
verkoopdoclstelling gekregen hecfr:
hij moet klanten voor minimaal
I miljoen euro laten intekenen op
dar nicuwe fonds. Bovendien heeft
de kantwordirecteur cen lijst gekre-
oen mer namen van clignten die in
aznmerking zouden kunnen komen
vour dat fonds. Niet omdat ze het

GEEN RECLAME: EEN PARADOX

Academici breken zich al een decennium lang
het hoofd over de vraag wazrom particuliers
beleggers geen trek hebben in indexfondsen
Indexfandsen bieden immers een. combinatie
van twee kwaliteiten dig we in andere produc-
ten wel enorm waarderen: sen hogers netto
return dan actief beheerde fondsen enerzijds
en een lagere kostenratio anderzijds:
Particuliere beleggers baseren zich voor een
stuk op reclams om een fonds te kiezen. En
daar kneit nu net hel schoentje. Promotoren
van indexfondsen zoals Vanguard willen nu
eenmaal weinig of zelfs geen reclame maken
omdat elke cent ervoor uitgegeven, cen cent
minder return is voor de belegger, Een nobe
principe, maar zo leert de particuliere belegger
natuurlijk nooit de weg naar indexfondsen. Des
te meer omdat hij ervan uitgaat dat een fonds
per
definitie beter is dan een fonds waarvoor wei-
mg of geen reclame gemaakl wordl. Een fout
uitgangspunt, uiteraard.

| Thierry Debels |

juiste belappersprofiel hebben, maar
louter en alleen omdar ze bijvoor-
beeld over cen grote som geld op her
spaarboekie beschikken.

DDEL Parfolic Solution is een
jonge onderneming dic wil rerug-
keren naar de kern van beleggings-
advies: her aanbieden van produc-
ten die echr interessant zijn voor
de belegger én dic aansluiten bij her
profiel van die persoon, De basis
hiervaor wordr volgens DDEL ge-
vormd door indexfondsen en rrac-
kers. Logisch, als u weer dar derge-
lijke producren op rermijn betere
prestaties regen cen lagere kostprijs
neerzeteen, Bovendien heeft DDEL
contracten afgestoten iner de aan-
bieders: van dergelijke financiéle
producten - Vanguard, Lyxor -,
waardoor de reeds witerst lage
kosten nog meer pedruke worden.
Enkele jaren geleden kon u al bij
Cortal Direct tereche om de index-
fondsen van Vanguard te kopen,
Wel moest u aanvaarden dar de
financigle iw_-Lv:|][nt.', een zug,v:htttu
kern-satelliechenadering volgr, Dir
wil zeggen dae 60% van de acriva
belegd worde in fondsen van Van-
puard en de rest in fondsen van
Cortal.

Het was indeder geval een stap i de
goede richting om indexfondsen
ook in Belgie bij een ruimer publiek
bekend te maken.

DDEL gaat dairin nog een stapje
verder, aangezien de drie heheerders
het gebruik van acriet beheerde
fondsen helenval afgerworen heb-
ben. Ze zijn immers van cordeel dat
zulke fondsen weinig rocpevocgde
waarde opleveren voor bclc%crs.
Weinigen weten dat de gefnteres-
seerde belepger ook bij Vanguard zelf

terechtlan om  indexfondsen e

kopen. Eris dan wel ecn minimum-
inleg van 100.000 euro of dollar no-
dig. Dir laarste schrike wellichr een
aantal beleggers at. Vandaar her al-
ternatiel van DDEL waarbij geen
minimumbedrag vereist is.

KOPEN EN VERKOPEN
Wie indesfondsen wegr, verbind
daar auromarisch en in één adem
het principe van by & hald bij.
Kuortom, u koopt een indexfonds en
u houdr her voar onbepaalde rijd
bij. Dit 18 zowar her beste advies das
op de markt te koop is.

Die ervaring van de Luatsie- jaren
heefr sommige adviscurs aan dir
principe doen twifelen. Niet 2o bij
DIDEL. Als de portefeuills cenmual
opgchouwd s in funcrie van her
profiel van de diént, worde dic nice
meer gewijzipd. Hier geen arbitrage
van fondsen om de verkoopeom-
missics op e dijven: DDEL yer-
dient trouwens niets aan de aan- of
verkoop van fondsen. Her haalr zijn
inkomsten uir de {lage) beheers-
kosten, De wale kosienranio (TER)
van een pemiddelde porrefeuille be:
draagt nauwelijks 0,40% per jaar
Uit empirisch onderzoek weten we
dar fondsenhelegpers 1e vaak kopen
en verkopen. Ze houden hun tond-
sen veel te kort bij en maken op die
manier alleen maar hun financigle
instelling blij {en rijk). Uir een
recent onderzoek van Dalbar over
de periode 1984-2002 blijke dar de
gemiddelde aandelentondsenbeleg-
ger in de Vercnigde Staten een fonds
nog geen drie jaar bijhoud: - 1‘]&1‘rig
maanden om precies te zijn. Dener
o jaarlijkse retorn bedraage cen
povere 2,69, in vereelijking mer
een gemiddelde jaarlijkse renirn van
12,29 voor de S&P500, cen brede
index voor de Amerikasnse aan-
delenmarke. Anders pesreld, als
de parriculiere belegger in 1984
gewoon een indesfonds op de
S&P500 had gekochr en dar ache-
rien jaar had bijgehouden, zou hij
jaarlijks bijna 10 procentpunt meer
netorendement gehaald hebben,
Dar kan naruudijk rellen;

* i dedel. e




